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Geschatzte Leserin, geschéatzter Leser

Wir freuen uns Uber die grosse Resonanz an unserer neuen Dienstleistung
TREUHAND-MARKT.

Uber 50 Kaufinteressenten haben sich bereits bei uns registriert, um auf diesem
Wege eine passende Treuhandgesellschaft zu finden. Darunter sind neben
vielen qualifizierten Treuhdndern auch kleinere und gréssere Firmengruppen, die
expandieren mochten.

Von den sieben im Januar angebotenen Firmen ist eine bereits verkauft, eine
weitere reserviert und weitere zwei befinden sich in fortgeschrittenen
Verkaufsverhandlungen. Wir suchen derzeit vor allem Treuhandfirmen im
Grossraum Zurich und Innerschweiz.

Die Perspektiven von Kaufern und Verkaufern sind sehr unterschiedlich. Es ist
aber flur beide Seiten lohnend und spannend, sich auf die jeweils andere
Sichtweise einzulassen. Gerne bringen wir Ihnen die unterschiedlichen
Sichtweisen heute etwas néher.

Mit sommerlichen Grissen

Amberg & Partner AG

Matthias Amberg, Geschaftsfuhrer



Verk&auferperspektive

Der Verkaufer hat seine Firma tber viele Jahre aufgebaut, und méchte dafir nun
einen respektablen Preis erzielen, der ihm auch eine Existenzsicherung im Alter
ermoglicht.

Dieses Ziel wird er umso eher erreichen, als er es versteht, seine Firma von ihm
unabhangiger und vor allem rentabel zu machen.

Die Praxis zeigt, dass ein Goodwill-Aufpreis von Kaufern tiber maximal 5 Jahre
amortisiert werden will bzw. muss, um eine Finanzierung sicherstellen zu
konnen.

Der Verkaufer tut also gut daran, die Kauferperspektive zu verstehen, und die
Segel entsprechend zu setzen. So kann er die letzten Seemeilen bis zum
Verkauf der Firma geniessen, und die Ernte flr seine langjahrige Arbeit auch
einfahren.

Wir unterstitzen Verkaufer tatkréaftig auf diesem anspruchsvollen Kurs.

Hier finden Sie unsere neue Checkliste Verkaufersicht..

Kéauferperspektive

Der Kaufinteressent will ein gut funktionierendes, rentables Unternehmen mit
maoglichst geringen Risiken erwerben.

An teurer Infrastruktur, nichtbetrieblichen Aktiven und grossen Gewinnvortragen
ist der Kaufer nicht interessiert, vor allem weil er typischerweise oft noch in der
Phase des Kapitalaufbaus ist.

Dafur will er rasch verstehen und nachvollziehen kdnnen:

- wieviel die Firma regelmassig abwirft (EBIT)

- wie abhéngig die Firma vom Verkaufer ist

- weshalb die Firma zum Verkauf steht

- wo allfallige (Klumpen-)risiken liegen

Ein nachhaltiger Gewinn (Uber ein angemessenes Salar hinaus) erlaubt ihm die
Amortisation des Kaufpreises. Bei grossen Abhangigkeiten vom Verkaufer und
grosseren Risiken wird er Ublicherweise eine gestaffelte Zahlung des Kaufpreies

(Earn-Out-Klausel) vorschlagen.

Hier finden Sie unsere neue Checkliste Kaufersicht.



Gesucht: Treuhandfirmen im Grossraum Ziurich und Zug

Wie Sie der aktuellen Kaufinteressentenliste entnehmen kénnen, suchen wir
derzeit vor allem Treuhandfirmen im Grossraum Zirich und Zug.

Treuhandfirmen in diesen Regionen haben deshalb besonders grosse Chancen,
Uber uns rasch und effizient zu mehreren parallelen Kaufangeboten zu gelangen.

Gerne kdnnen Sie mit uns ein unverbindliches Gespréach fuhren, wir freuen uns
uber Ihren Anruf.

Hier finden Sie unsere neue Checkliste Verkaufsvorbereitung.

Aktuelle Verkaufsangebote

Aufgrund des grossen Nachfragetiberhangs sind vier von sieben im Januar
angebotenen Treuhandfirmen bereits so gut wie verkauft.

Sie finden unsere aktuelle Angebotsliste hier.

Mit Ihrer Registrierung als Kaufinteressent auf unserer Website
www.treuhandmarkt.ch werden Sie laufend Gber neue Angebote informiert.
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